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INTRODUCCION

Este programa de contactologia avanzada ofrece
una integracion Unica entre teoria profunday
practica clinica con pacientes reales.

Disenado para profesionales que buscan superar el
nivel basico, el curso se enfoca en la toma de
decisiones expertas y protocolos replicables en
ortogqueratologia y lentes esclerales.

A través de 44 horas de formacion, los participantes
aprenderan a resolver casos complejos con
seguridad y criterio internacional.




OBJETIVO GENERAL DEL
PROGRAMA DE FORMACION

Este programa transforma la practica del
profesional en una estrategia de salud ocular
experta, integrando teoria avanzada con
adaptaciones en vivo de pacientes reales.

Al dominar herramientas diagnosticas y
protocolos de contactologia avanzada, se
garantiza la integridad ocular y se reduce el
ensayo-error.

Asimismo, el curso entrega herramientas para
estructurar un modelo de negocio rentable
basado en el valor del proceso clinico.

El alumno aprendera a gestionar complicaciones
técnicas y su curva de aprendizaje,
posicionandose como un referente
especializado capaz de transformar casos
desafiantes en adaptaciones exitosas.
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Tipo de curso: - Programa de formacién continua
Directora del curso: - Patricia Flores Rodriguez. PhD.
- Norma Cardenas. OPT.
Cordinadora del curso: - Patricia Quezada. TMO.
Modalidad: - Semipresencial
Centro de practicas: - Colombia: Icle. Instituto Colombiano
de Lentes Especiales.
l(le .o - Chile: Centro de la Visién Patricia
“RessFiee Flores
Instituciones - Internationa Association of Contact
patrocinantes: Lens Educators (IACLE)
- Academia Latinoamericana de
me Ortoqueratologia y control de Miopia

| C Initiative (ALOCM)
- Escuela de Tecnologia Médica.

3’ ) Universidad Catolica del Maule. Chile.

ALOCM IACLE
[ ———=maa——_]
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Cupos:
Inicio:
Duracion:

Certificacion:

Destinatarios:

Valores:

Formas de pago:

20 estudiantes.
19 de mayo de 2026.
22 horas tedricas y 22 practicas.

Diploma participacion Unidad de
Educacion Continua de |la IACLE

Médicos oftalmoldgos, Técndlogos
meédicos mencion oftalomologiay
optometria, Optdmetras y Opticos.

Tecndlogos médicos mencion
oftalmologia y optdmetras
$800.000 CLP / 850 usd

Médicos Oftalmadlogos
$1.200.000 CLP /1.177 USD

Tecndlogos Médicos egresados y
alumnos de 5° ano de la Universidad
Catodlica del Maule

10% de descuento

Ex alumnos Patricia Flores Academy
10% de descuento

Tarjeta de crédito (Webpay) o
transferencia



PONENTES
DEL CURSO

SERGIO TABILO

MD
Médico Oftalmdlogo, subespecialista en cirugia refractiva.
Experto en cirugia de cataratas y tratamiento del

V gueratocono.

PATRICIA FLORES RODRIGUEZ
OD, TMO, FSLS, IACLE, MSC, PHD

Global professional services,
Specialty Lens Division,
Menicon, CO., Ltd. Japon.

KAREN CARRASQUILLO
OD, PHD, FAAO, FSLS, FBCLA

Senior VP, Clinical & Professional Affairs, BostonSigh.
Fundadora y Chair de FitAcademy, Boston, USA

NORMA CARDENAS
OPT., MSC, FIACLE

Directora servicios profesionales,
Menicom LATAM.
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PONENTES
DEL CURSO

GUILLERMO CARRILLO
BOPTOM, FIACLE

International Association of Contact Lens Educators -
IACLE.

Cordinador Regional Americas.

JAVIER CHAVES
MD

Médico Oftalmologo. International Member of the Ameri-
can Academy of Ophthalmology. Cirujano de segmento
anterior, cataratas, queratocono, cornea y refractiva.

JULIAN TRIVINO
OPT.

Optdmetra, Especialista en segmento Anterior y lentes de
contacto.

ALEJANDRO TAPIA
OPT.

Optometra, Universidad El Bosque. Miembro FELLOW
ALOCM (Asociacion Latinoamericana de Ortoqueratologia
y Control de |la Miopia).

) The cie s
T LC Initiative

L ile 2




pd

ACTIVIDADES TEORICAS

Ve

ACTIVIDADES PRACTICAS

METODOLOGIA

e Practica

Aprender Haciendo. Practica en |la adaptacion de Lentes de
Contacto con pacientes reales, le permitira a alumno desarrollar
habilidades esenciales bajo la supervision de profesionales
experimentados.

\

)

e Evaluacion

Mediante una Evaluacion de seleccion multiple de las clases
tedricas sincronicas: 40% Ademas un informe final con |a
presentacion de las experiencias clinicas abordados en las
actividades practicas segun pauta evaluacion entregada en el
inicio del curso 60%.

J




PROGRAMA

~ MODULO1
EXAMENES ESPECIALES

EXAMENES CLINICOS Y SU IMPACTO EN LA DECISION

Topografia y Tomografia: Analisis
de la morfologia corneal y patro-
nes para definir la estrategia de
adaptacion.

Mapas de elevacidon: Relacién de
la cornea con superficies de refe-
rencia para predecir el comporta-
miento sagital y el vault.

OCT de segmento anterior: Medi-
ciones objetivas del clearancey la
interaccion lente-cérnea.
Perfilometria escleral: Evaluacion
de la geometria escleral para el
diseno de haptics y ajuste avanza-
do.

Aberrometria: Evaluacion de la
calidad visual y explicacion de
resultados opticos suboptimos.

Microscopia especular: Evalua-
cion de la viabilidad fisiolégica y
salud endotelial para el uso de
lentes.

Superficie ocular: Analisis del en-
torno lagrimal para determinar la
tolerancia y eleccion del material.




- MODULO 2 )
PATOLOGIAS EN CONTACTOLOGIA
AVANZADA

PATOLOGIAS ABORDADAS

Ectasias primarias: Queratocono, - Enfermedad de superficie ocular:
degeneracion marginal peldcida Adaptacion en entornos oculares
(PMD) y queratoglobo. comprometidos.

Cdrnea post-quirdrgica: Manejo
de pacientes post trasplante cor-
neal y post cirugia refractiva
(LASIK, RK, PRK).

PATOLOGIAS ABORDADAS

Fisiopatologia y progresion: En- - Interpretacion geométrica: CoOmo
tendimiento de como la enferme- la patologia condiciona la selec-
dad modifica la estructura y esta- cion de parametros del lente.

bilidad corneal.

- Anticipacion de riesgos: |dentifi-
Hallazgos y evaluacion clinica: cacion de limitaciones del disefo
Interpretacion de signos en bio- y posibles complicaciones fisiolo-
microscopia y vision funcional. gicas.




i MODULO 3 )
DISENO Y PROTOCOLOS DE ADAPTACION

PROTOCOLOS POR TIPO DE LENTE

- Ortoqueratologia: Seleccion de can- - Lentes Blandos Especiales: Seleccion
didatos, integridad epitelial y control de materiales y geometrias en esce-
del efecto nocturno. narios complejos o de sequedad.

« RPG Corneal: Manejo de curvas base + Sistemas Piggyback: Compatibilidad

y didmetros en corneas irregularesy entre lente blando base y RPG para
ectasias. mejorar la tolerancia mecanica.

- Lentes Esclerales: Configuracion de - Lentes Hibridos: Balance entre el
altura sagital, reservorio (clearance) y centro rigido y la falda (skirt) blanda
zonas de apoyo (landing zones). para optimizar confort y vision.

ETAPAS DEL PROCESO CLINICO

- Anamnesis y objetivos: Identificacion « Validacion y seguimiento: Control de
de necesidades, habitos y anteceden- centrado, movimiento, salud epitelial
tes de fracaso del paciente. y estabilidad visual.

« Evaluacién y ejecucion: Seleccion de
parametros iniciales, aplicacion y so-
brerrefraccion.




MODULO 4
COMPLICACIONES

ANALISIS DE SIGNOS DE DISENO

Ortoqueratologia: Resolucion de
tratamientos descentrados, tincio-
nes (staining) y vision irregular.

Lentes Esclerales: Manejo de fog-
ging, compresion conjuntival y
sellado excesivo.

- RPG Corneal: Ajuste de patrones
con toque apical excesivo o des-
centramiento mecanico.

RESOLUCION CLINICA

Identificacion (Qué veo): Recono-
cimiento de hiperemia, depdsitos,
tinciones y mala interaccion len-
te-tejido.

Interpretacién (Qué significa):
Analisis de causas como hipoxia,
inflamacion o mal ajuste geomeétri-
Cco.

- Ajustes (Qué hago): Modificacion
de la geometria, cambio de mate-
riales o reestructuracion de la es-
trategia.




MODULO 5 )
NEGOCIO EN CONTACTOLOGIA
ESPECIALIZADA

MODELO DE NEGOCIOS Y RENTABILIDAD

Servicio vs. Producto: Estructura
de consulta donde el valor reside
en el proceso clinico (evaluacion,
adaptacion y controles) y no en el
lente.

Estructura de cobros: Definicidon
de paquetes clinicos y honorarios
segun la complejidad de la adap-
tacion.

GESTION OPERATIVA

Curva de aprendizaje: Estrate-
gias para absorber el costo de
pruebas adicionales y tiempo
clinico invertido al inicio.

Relacion con proveedores:
Manejo de garantias, cambiosy
comunicacion técnica con labo-
ratorios (Chile/Colombia).

Marketing y posicionamiento:
Comunicacion de valor, uso de
casos clinicos en redes y diferen-
ciacion competitiva..




INSCRIPCION

REGISTRATE

Completa el formulario del siguiente
link o escanea este QR y completa
todos los datos solicitados.

https://forms.gle/UqgBArEHnstsH11aT9

CONFIRMACION Y PAGO

Una vez evaluada la informacion enviada
recibiras un correo de confirmacion, el que

incluird el link de pago. Una vez que hayas
pagado debes enviar el comprobante por

correo a academy@cvpf.cl

BIENVENIDO/A

Ahora debes coordinar con el equipo la fecha
de tus practicas clinicas en tu centro mas
cercano.
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